Договорные отношения в торговле и в сфере услуг


ПРОГРАММА СЕМИНАРА:

	1. Правовое регулирование и юридическое обеспечение в области торговли и в сфере оказания возмездных услуг.

	2. Организация договорной стадии управления на предприятиях (оптовой и розничной) торговли и в сфере оказания услуг населению.

	3. Основные правила и требования оформления договоров поставки. Сопутствующие документы. Выбор выгодных базисных условий поставки. 

	4. Ценообразующие факторы, стоимость и ее корректировка, порядок платежей и расчетов по договорам в интересах одной из сторон.

	5. Моделирование и конструкция договора поставки: специфика и характерные ошибки. Договор купли-продажи и его отличие от договора поставки.

	6. Рекомендации заключения договоров в интересах одной из сторон в кризисных ситуациях и сделок, связанных с повышенным коммерческим риском. Примерные схемы с учетом вида договоров.

	7. Особенности и характерные ошибки при заключении посреднических договоров в сфере услуг: поручения, комиссии, агентского. Сравнительная характеристика посреднических договоров в сфере услуг.

	8. Гражданско-правовая ответственность за нарушения договорной дисциплины и законные способы освобождения от ответственности.

	9. Эффективное использование способов обеспечения обязательств в торговле и в сфере услуг.

	10. Способы мошенничества при заключении договоров.

	11. Методы решения спорных вопросов при реализации договоров в торговле и в сфере услуг. Арбитражная практика. 

	12. Методы по защите прав предприятия от недобросовестных потребителей.

	13. Ответы на вопросы и консультации участников семинара.


Справки и регистрация в ООО «ИТН-Консалт»
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